
営業提案チェックシート（FABE分析）
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　営業担当者名：　　　
【顧客企業（担当者名）】　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
・本提案により、顧客に何を感じ、どう行動してもらいたいか 

・提案概要を１，２行程度で示す　　　　・商品説明ではない
・競合他社提案との比較優位　　　　・顧客目線で比較対象を選ぶ
・顧客目線でのメリット。顧客企業に経済効果がある　　・Benetitは定量化
・AdvantageとBenefit、それぞれに証拠がいる　　・証拠はなければ集める／作る
【共通チェック事項】
・解像度の高い表現か？　誰が読んでも同じ解釈ができるか？
・顧客ニーズは明確か？　FABEと対応しているか？
・仮説を立てているか？　100％確実なことだけ書いていないか？（提案書≠仕様書）
●提案書の目的


























●Advantage（優位性）























●Feature（特徴、概要）




















●Benefit（顧客便益）























●Evidence（証拠）
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